
 

 

 

      Junior Business Developer (m/w/d) – in Düsseldorf oder Frankfurt 🇩🇪 

 

Für ein renommiertes Fin-Tech Unternehmen mit Standorten in über 20 Ländern suchen wir einen Junior Business 

Developer. Durch Marktforschung identifizierst du relevante Verkaufsperspektiven und nimmst telefonisch Kontakt zu 

Entscheidungsträgern auf. Du trägst zum Wachstum der Geschäfte bei und erreichst gleichzeitig deine persönlichen 

und finanziellen Ziele.  Mit dem Marktverständnis, das du gewinnst, wirst du zum Experten in der Welt des 

Devisenhandels (FX) und bist für eine erfolgreiche Vertriebskarriere in einem globalen Fintech-Unternehmen bestens 

gerüstet. Start: asap 

    Standort: Düsseldorf oder Frankfurt (es wird für beide Standorte gesucht) 

      Gehalt: 45.000 € Festgehalt + 5% Provision (ohne Begrenzung) 

      Arbeitszeit: Vollzeit 

   Unternehmensgröße: 1800 Mitarbeitende weltweit 

 

  Wir bieten: 

   Marktgerechtes Grundgehalt und die Möglichkeit, dein Einkommen durch ein transparentes Provisionsmodell 

enorm und schnell zu steigern; 

          Schnelle Karriereentwicklung und eine Reihe transparent strukturierter Karrierewege, einschließlich 

Führungspositionen, Account Management/Dealing; 

                           Intensive Schulung und Mentoring durch durch erfahrene Devisenexperten; 

                          Internationale Entwicklungsmöglichkeiten, einschließlich der Teilnahme an globalen Bootcamps; 

                             Karriereentwicklungsmöglichkeiten und Unterstützung bei der Verlagerung und Arbeit im Ausland. 

 

                        Deine Aufgaben: 

   Aktive Erschließung neuer Märkte und Kundengewinnung 

   Aufbau und Betreuung eines eigenen Kundenstamms 

    Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten bis zum Vertragsabschluss 

              Ansprechpartner:in für Kund:innen – von der ersten Kontaktaufnahme bis zur strategischen Weiterentwicklung 

    Marktbeobachtung und Wettbewerbsanalysen 

      Übernahme zusätzlicher Aufgaben je nach Interesse und Fähigkeit möglich 

 

   Dein Profil: 

  Erfolgreich abgeschlossenes Studium im Bereich Finance oder Wirtschaft 

  Wünschenswert 6 Monate – maximal 5 Jahre Berufserfahrung im B2B Vertrieb 

  Interesse für die Finanzmärkte und komplexe Produkte 

  Ausgezeichnete Kommunikationsfähigkeiten 

  flexible Denkweise und ein ausgeprägtes Gefühl der Dringlichkeit, das zu unserer schnelllebigen Kultur passt. 

  Strukturierte eigenverantwortliche Arbeitsweise, hohe Eigenmotivation und schnelle Auffassungsgabe 

  Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift (C2-Niveau) sowie gute Kenntnisse der englischen Sprache 

 

     Die Vorteile: 

      Attraktive Verdienstmöglichkeiten durch umsatzabhängige Beteiligung 

              Regelmäßige Teamevents und kollegiale Arbeitsatmosphäre 

    Wellhub / Gympass (ähnlich dem Urban Sports Club) 

     Corporate Benefits Plattform 

 

       Bereit für den nächsten Schritt? 

Dann sende bitte deine vollständige Bewerbung per E-Mail an: bewerbung@mudit.de 

 

Hier geht es zur Stellenausschreibung: klick mich an und starte durch =)  

https://www.mudit.de/about-4

